
 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

兵庫６次産業化プランナー 

奈良先端科学技術大学院大学 

 客員准教授 光井 將宇 氏 

受講対象者： 

① 農畜水産物や加工品のブランド化に取り組む兵庫県 

内の農林漁業者や企業等 

② ①の取組を支援する関係団体、行政等 

定   員：３０名 

受 講 料：１，０００円／人（全２日分） 

※ 受講料は初日に会場で集めさせていただきます。 

 
申し込み方法： 

裏面の申込書をＦＡＸで、 

平成２８年９月８(木)までにお送りください。 
※ ただし、期日までに定員に達した場合、お断りすることがあります。その場合は電話等により連絡します。 

※ 後日、申込受付票をメール等により発行します。 

担当講師 

 

兵庫県マスコットはばタン 

ぐるなび大学 

戸田 康次郎 氏 

FCP 展示会商談会シートとは 

事業者の伝えたい情報とバイ

ヤーの知りたい情報を 1 枚に

まとめ、効率的かつ効果的に

商談を進めることを可能にし

た展示会・商談会用シート 

 

参加者追加募集 



 

 

 

 

  

  ブランド戦略スキルアップクール参加申込書 ＦＡＸ送信用紙 
ひょうごの美味し風土拡大協議会事務局 あて 

（兵庫県農政環境部農政企画局消費流通課内） 

所属（企業・団体） 

又は職業 
 役 職  

氏  名  

住  所  

Ｔ Ｅ Ｌ  ＦＡＸ  

メールアドレス 
※ お持ちの方は必ずご記載ください。（申込受付票、ＦＣＰシートのファイルをメールでお送りします。） 

 

ブランド化に取り組

んでいる産品名  

ご記入いただいた個人情報は当スクールの受付・運営及びにひょうごの美味し風土拡大協議会からの情報提供に利用します。 

 時 間 内  容 

１
日
目 

10:30～ オリエンテーション 

10:40

～

12:00 

１ ブランド基礎講座【講義】 

ブランドに関する基本的な考え方を学びます。 

 

講師：兵庫６次産業化プランナー 奈良先端科学技術大学院大学 客員准教授 光井 將宇氏 

13:00

～

16:30 

２ ギフト市場にチャレンジ！ 手土産差別化と販売支援セミナー【講義】 

ギフト市場での手土産の差別化事例や、企業秘書がギフトを選ぶ際のポイントについて紹介しま

す。全国 33,000 人以上の現役秘書会員をネットワークする「ぐるなび」のサービス「接待の手土産」に

ついて説明します。 

３ バイヤーの目を惹き成約率を高める！ ＦＣＰ展示会商談会シート作成・活用セミナー 

【講義・演習】 

質の高い商談を行うためには、短時間で質の高いコミュニケーションを図ることが大切で

す。限られた時間内で多くの会話のキャッチボールができることが重要な要素となります。

生産者の魅力を明確にし、成約率を高めるための伝わる商談シートの作り方を学びます。 

 

２～３講師：ぐるなび大学 戸田 康次郎 氏 

２
日
目 10:45

～

11:45 

４ 販路拡大に繋げる！ 展示会成功への３つのポイント教えます。【講義】 

過去に展示商談会などに参加して「準備が足りなかった」「当日まで何を準備したらいいの 

か分からなかった」という経験はありませんか？この講座では、効果的な販促ツール＆商品 

のディスプレイのコツや出展時～出展後の販促活動のポイントなどを伝授します。 

 

講師：ぐるなび大学 戸田 康次郎 氏 

13:00

～

16:30 

５ スクールのまとめ【講義・ｸﾞﾙｰﾌﾟﾜｰｸ】 

５事業者程度のグループワークにより、各ＦＣＰ展示会商談会シートへのアドバイス・意見交換等を

行い、ブラッシュアップ、セールスポイントを再認識するとともに、商品の魅力を伝えてみよう！ 

 

講師：兵庫６次産業化プランナー 奈良先端科学技術大学院大学 客員准教授 光井 將宇氏 

    ぐるなび大学 戸田 康次郎 氏 

カリキュラム 

ＦＡＸ ０７８－３６２－４２７６ 

受講の際の持ち物 
①自社商品の内容を記載したＦＣＰ展示会商談会シート（参加者には事前にＦＣＰ展示会商談会シートのファイ

ルをメールでお送りします。） ②チラシ、ＰＯＰ等（FCP 展示会商談会ｼｰﾄ作成演習時に使用） ③名刺 

④筆記用具 

 


